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Was macht den Verkauf einer Immobilie erfolgreich?

Zweifelsohne sind der
Verkaufspreis und die
Vermarktungsdauer das
wichtigste Kriterium.
Nur wer den ,richtigen”
Angebotspreis und eine
professionelle Immobi-
lienprdisentation liefert,
erzielt hier einen optima-
len Erfolg!

Exklusive Immobilien miis-
sen exklusiv vermarktet
werden. Auf dieses Prinzip
setzt das Familienunterneh-
men Martin Lang Immobilien
aus Untergruppenbach. Mit
einer speziellen Kameraaus-
ristung kann er bei reprasen-
tativen Immobilien, eine 360°
Panoramatour durch das Ge-
baude und den Garten erstel-
len. Es besteht auch die Mog-
lichkeit mit einem 7 Meter
hohen Telestativ professionel-
le Luftaufnahmen zu machen.
Bei Bedarf konnen auch Droh-
nen mit Kameras bestiickt, ein-
gesetzt werden. ,Um fir den
Verkdufer den bestmdglichen
Preis zu erzielen’, so Martin
Lang, ,ist eine perfekte Dar-
stellung in der Vermarktung
Gold wert” Demnach sollen
Immobilienbesitzer ihr Ver-
kaufsobjekt doppelt so schnell
und um bis zu 15 Prozent wer-
tiger verkaufen kdnnen, wenn
es vorher professionell fiir den
Verkauf vorbereitet und in
Szene gesetzt wurde. Dies be-
sagt eine Studie, die sich mit
dem Thema ,Homestaging”
beschéftigt hat. Der Erfolg
gibt Martin Langs Philosophie
Recht. Deutschlands groftes
Immobilienportal hat ihm be-
scheinigt, dass er fiir seine Im-
mobilien durchschnittlich bis
zu 70 Prozent mehr Kontakt-
anfragen erhélt als Maklerkol-
legen in der Region.

Nur durch eine fundierte
Wertermittlung und einer gu-
ten Marktkenntnis erhalten
Sie den ,richtigen” Angebots-
preis, so Martin Lang. Es ldsst
sich genau feststellen, dass
Immobilien, die eine sehr
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lange Verkaufsdauer hatten,
auch die gréBten Preiseinbu-
Ben zu verzeichnen hatten.
Das bedeutet ein Gberhodhter
Angebotspreis fihrt zu ei-
ner Uberdurchschnittlich lan-
gen Vermarktungsdauer und
zwangslaufig auch zu einem
geringeren Verkaufspreis.
Hierzu hat eine grofle deut-
sche Sparkasse eine Studie
veroffentlicht. Ein realistisch
angesetzter  Angebotspreis
bringt mit durchschnittlich
66 Tagen im Schnitt 98 % des
wertermittelten Preises. Ein
20 Prozent zu hoch angesetz-
ter Angebotspreis bringt nur
etwa 85 Prozent des Werter-
mittlungsergebnisses bei einer
fast ein Jahr langeren Vermark-
tungszeit. Martin Lang fuhrt
dieses Thema sogar noch wei-
ter, er behauptet: ,Wenn der
Angebotspreis mit etwa 95 %
etwas niedriger angesetzt ist,
generiert man eine hohere
Nachfrage. Diese kann man
geschickt nutzen, um bei ei-
nem sogenannten Bieterver-
fahren evtl. sogar noch einen
hoheren Preis zu erzielen” In
den letzten 12 Monaten konn-
ten durch uns 36 Immobilien
erfolgreich vermittelt werden.
Bei den Verkdufen sind wir mit
0,24 % in Plus (Verhdltnis An-
gebotspreis zu Verkaufspreis).
Das heif3t der berechnete Wert

der Immobilie wird i.d.R. auch
erzielt. Teilweise sogar noch
etwas mehr.

Weiterbildungen: Die ge-
setzlichen Vorschriften und
Anforderungen wachsen
stetig, daher ist uns eine per-
manente Weiterentwicklung
sehr wichtig. Sohn Kevin Lang
steht kurz vor dem Abschluss
zum Immobilienfachwirt und
Herr Lang wird im Marz eine
Ausbildung zum zertifizierten
Dekra Sachverstandigen ab-
solvieren.

Was zeichnet uns aus? Fir
unsere Kunden nehmen wir
uns sehr viel Zeit. Dass wir un-
sere Arbeit lieben, wirkt sich
auf den gesamten Prozess aus.
Das belegen auch die zahlrei-
chen Referenzschreiben und
Uber 350 exzellente Bewer-
tungen. Wir sind Mitglied im
IVD Maklerverband Deutsch-

land und haben uns als einer
der wenigen Maklerfimen in
Deutschland, zertifizieren las-
sen.

Sie suchen eine altersgerech-
te Immobilie? Sie spielen mit
dem Gedanken lhre Immobilie
zu verkaufen? Gerne beraten
wir Sie kostenfrei und unver-
bindlich. Wertermittlung und
Energieausweis sind fiir unse-
ren Kunden ebenfalls kosten-
frei.

Was ist meine Immobilie wert?
Zum Bericht mit den aktuellen
Marktpreisen fir Immobilien
in der Region, https://www.
markt-report.de/immobilien-
preise-in-untergruppenbach/

Umfangreiches Immobilien-
angebot und weitere span-
nende Themen finden Sie auf
unserer Homepage, www.
martin-lang-immobilien.de

Weitere Informationen und Referenzen:
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